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Disclaimer

Esta é uma apresentacao de informacodes gerais da MPM Corpdreos S.A (“Espacolaser” ou “Companhia”). Tratam-se de informagdes resumidas sem intengdo de serem completas, que ndo devem ser consideradas por
investidores potenciais como recomendacao. Nao fazemos nenhuma declaragao nem damos nenhuma garantia quanto a correcao, adequacgao ou abrangéncia das informagoes aqui apresentadas, que nao devem ser

usadas como base para decisoes de investimento.

Esta apresentacao contém declaragoes e informagoes prospectivas. Declaragoes prospectivas incluem, sem limitagao, qualquer declaragao que possua previsao, indicagao ou estimativas e projegoes sobre resultados
futuros, performance ou objetivos, bem como palavras como "acreditamos’, "antecipamos”, "esperamos”, "estimamos"”, "projetamos’, entre outras palavras com significado semelhante. Referidas declaragoes
prospectivas estao sujeitas a riscos, incertezas e eventos futuros, e dessa forma sao unicamente previsoes e nao garantias do desempenho futuro. Advertimos os investidores de que as referidas declaragoes e
informag0es prospectivas estao e estarao, conforme o caso, sujeitas a riscos, incertezas e fatores relativos as operagoes e aos ambientes de negdcios da Espagolaser e suas controladas, em virtude dos quais 0s

resultados reais de tais sociedades podem diferir de maneira relevante de resultados futuros expressos ou implicitos nas declaragoes e informacoes prospectivas.

Embora a Espacolaser acredite que as expectativas e premissas contidas nas declaragoes e informacoes prospectivas sejam razoaveis e baseadas em dados atualmente disponiveis a sua administragao, a Espagolaser
nao pode garantir resultados ou acontecimentos futuros. A Espacolaser isenta-se expressamente do dever de atualizar qualquer uma das declaragdes e informagoes prospectivas. Em nenhuma circunstancia, nem a
Companhia, nem suas subsidiarias, conselheiros, diretores, agentes ou funcionarios serdo responsaveis perante terceiros (incluindo investidores) por qualquer decisdo de investimento tomada com base nas

informacoes e declaracoes presentes nesta apresentacao, ou por qualquer dano dela resultante, correspondente ou especifico.

o




Destaques
do Trimestre




Destaques 1T25 - Resumo o espagolaser

jll | I | e SWS de RS 452,0 milhdes no 1725, crescimento de 13,5% e recorde em todos os meses do trimestre. l

 Same-store sales de 1,4% no trimestre, comparado a um same-store sales negativo de (&,2%) no 1T24.
agﬂ * Incremento de 22,8% no ticket médio quando comparado com o 1724, e de 4,8% quando comparado com o0 4T24.

» Mudanca de Management: Entrada de novo diretor de Comercial & Marketing (Hamiltom Baez)
 Estrutura de governanca fortalecida com a entrada de novo conselheiro independente.

U
6’ Lucro bruto de RS 119,0 milhdes no 1725, crescimento de 5,4% quando comparado com o 1724, e margem bruta de 41,1%. '

C$o « EBITDA ajustado de RS 80,2 milhes no 1725, com crescimento de 8,6%, e margem EBITDA de 27,7%, sendo o maior patamar de
TTY margem em 14 trimestres.

crescimento de 72,8% no periodo. Na visao contabil, o crescimento foi ainda mais expressivo, de 117,9%.

« Adivida liquida caiu 6,6% (RS 39,1 milhdes) no 1725 comparado com o0 1724, com redugao na alavancagem, atingindo 2,06x divida

@D  No 1725, apresentamos Lucro Liquido Ajustado de RS 22,9 milhées, comparado a um valor de RS 13,2 milhdes no 1724, representando um
\ liquida/EBITDA.



System-wide sales de RS 452,0 milhdes, recorde em todos os meses do trimestre, com
crescimento de 13,5%, e com same-store sales crescendo 11,4%

System-wide-sales EL Brasil' (Em R$ MM) Same-store Sales (Em %)

—> N4%
452,0

+13,5%

—_—

398,2

(4,2%)
1124 1125 1124 1125

« As vendas brutas' da rede atingiram R$ 452,0 milhdes no 1725 com crescimento de 13,6% gquando comparado com o mesmo periodo no ano anterior, impulsionado
pelo aumento do nosso ticket médio e melhora no mix de vendas.

« Com isso, nosso same-store sales foi de 1,4% comparado a um same-store sales negativo de (4,2%) no 1724.

10 System-wide Sales corresponde as vendas brutas totais (sell-out) das unidades Espacgolaser (préprias e franquias) 5



Reposicionamento de preco e qualificacao do mix levaram a um crescimento de 22,8% no
Ticket Médio no 17125

Ticket Médio (Em R$) —
29897
22,8%
1.296
1.162

1T24 2724 3124 4T24 1125

 Tivemos um incremento no Ticket Médio de 22,8% comparado ao 1724, e de 4,8% no sequencial quando comparado com o 4124, evidenciando a resiliéncia da
demanda e a capacidade de repasse de custos.

» Reposicionamento da tabela de precos e ajuste gradual nas politicas promocionais impulsionaram o ganho de prego liquido.

- Efeito mix pesitivo, com maior contribuicao de areas de maior valor agregado, favorecendo a expansae do ticket médio.




L . = - #9 espacolase
Mantendo um alto indice de satisfagao de clientes & espagoloser
Net Promoter Score (NPS) Reclame Aqui’ (nota 0 a10)
87,0 8,0

85,7

4,8

1124 125 Espacolaser Player 1 Player 3 Player4 Player6 Player7

1 Dados publicos de margo de 2025 7
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Incremento em 4,3% em receita bruta, e reducao de 0,3 p.p. em indicador de cancelamentos

Receita Bruta (Em R$ MM)
37
357.4 :

1124 1125

« No 1T25, a receita bruta atingiu RS 372,6 milhoes, com crescimento de
4,3%.

Cancelamentos (% da Receita Bruta)

10,0% 9,7%

35,8 36,1

1124 1125
- Cancelamentos = % da Receita Bruta

* 0 indicador de cancelamentos caiu 0,3 p.p. como percentual da receita
bruta no 1725, mesmo com um aumento nominal de 0,9% no periodo,
refletindo maior eficiéncia na recuperacao de clientes.




Expansao de 5,4% na receita liquida e ganhos de 5,4% no Lucro Bruto

Receita Liquida! (Em R$ MM)

G -
pa g 289,7

274,8

1124 1125

* Receita liquida com crescimento de 5,4% no trimestre, reflexo das
maiores vendas, melhora do mix e incremento de ticket médio.

Lucro Bruto? (Em R$ MM)

1,1% §,1%

1T24 1125
B LucroBruto = Margem Bruta(%)

« 0 lucro bruto foi de RS 119,0 milhdes no 1725 com crescimento de 5,4%,
e margem bruta de 41,1%.

1 Rreceita liquida de 2024 foi ajustada para (i) consolidar o resultado da operagdo da Colémbia referente a janeiro de 2024; (ii) excluir efeitos ndo recorrentes de cancelamentos.
2 Lucro Bruto ajustado por: (i) consolidagdo do resultado de Coldmbia referente a 2024; (ii) exclusdo de custos ndo recorrentes; e (iii) exclusdo dos efeitos relacionados ao IFRS-16. ]0



EBITDA Ajustado de RS 80,2 milhdes no trimestre, crescimento de 8,6% e 27,7% de margem EBITDA, e Lucro Liquido Ajustado de

RS 22,9 milhdes no 1725, com crescimento de 72,8% no periodo

EBITDA Ajustado! (Em R$ MM)

26,9% 21,.7%

80,2
158

124 1725
B EBITDA Ajustado — Margem EBITDA Ajustada

« No 1725, o EBITDA ajustado totalizou R$ 80,2 milhdes, crescimento de
8,6% em relacao ao 1724, com margem EBITDA ajustada de 27,7%, com
ganhos de 0,8 p.p.

Lucro Liquido Ajustado (Em R$ MM)

1.9%
22,9
4,8%
13,2
1T24 1125

B Lucro Liquido = Margem Liquida (%)

* Lucro Liquido Ajustado de RS 22,9 milhdes no 1725, comparado a um
lucro de RS 13,2 milhdes no 1724, representando um crescimento de
12,8%.

* Lucro faverecido pelo pagamento de JCP, resultando em um impacto
positivo na aliquota de IR do periodo.

LEBITDA Ajustado por (i) do resultado de Colémbia referente a janeiro de 2024; (i) exclusdo de custos e despesas n3o recorrentes; e (iii) eliminagdo dos efeitos relacionados ao IFRS-16. '“



Forte geracao de caixa operacional, com aumento de 8,8% quando comparado com o0 mesmo periodo do ano #) espacolaser
anterior doplacso

Geracio de Caixa Operacional Ajustada’ (Em R$ MM)

62,5% 62,6%

50,2
46,2

 Geragao de caixa operacional de R$ 50,2 milhdes,
representando uma forte conversao de EBITDA em caixa
de 62,6% no trimestre;

* Foco na expansao via franquias, preservando caixa.

1124 1125
I Fiuxo de Caixa Ajustado = % EBITDA Ajustado

1Geracéo de Caixa Operacional Ajustado é calculado baseado na conta de caixa liquido gerado pelas/(aplicado nas) atividades operacionais, deduzido do impacto do resultado financeiro do periodo ]2




Reducao de Alavancagem & espagolaser

DiVIDA LiQUIDA
RS -39,1M (vs. 1T24)

Endividamento! (Em R$ MM)

2,4

d 22 2,2 91

2,1

175 769 770 768 7 763

4123 1T24 2124 3124 4T24 125
. o MOODY’S
I Caixa M Divida Liquida Divida Liquida/EBITDA (x) RATINGS

* Reducao da alavancagem tanto comparado com o 1724 quanto no sequencial, atingindo o0 menor patamar em 12 trimestres. Com isso, o nivel de alavancagem foi de 2,1x, com reducao
de 0,2 p.p. em relagao ao 1T24.

« Captacao de RS 15 milhdes por meio de nossa subsidiaria integral em janeiro, com vencimento em trés anos, caréncia de um ano e juros de CDI + 2,80% ao ano.

» Em 06 de maio, a Moody’s Local Brasil atribuiu pela primeira vez o rating de emissor ‘A.br’ a Companhia, com perspectiva estavel, acima do rating atualmente vigente.

1Considera o EBITDA Contébil excluindo efeito das incorporagdes de JVs e franquias e custos e despesas ndo recorrentes dos Ultimos doze meses 13
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Projeto Resfriadores - Actual e Forecast

Siberian

ST24A 4T24A 1T25A 2025F 2026F

I | ojas Proprias === (urva de Implementagao i
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M ,’% i lw ”l’!’ »V.J J.{,(;l'{;"; i l
Recap Investor Day - Como planejamos'08 préximos anos

1. EXCELENCIA NO CORE 2. CRESCIMENTO 3. ACELERACAO

N =

RS <%

Exceléncia no Core Crescimento Sustentavel Aceleracao do Crescimento

Consumidor final no centro da
estratégia com foco na sua
experiéncia, engajamento das
equipes e clientes e exceléncia
operacional em depilacio a laser.

2025-2026 A partir de 2027
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Iniciativas em Agenda do Laser

Novo Agendamento Novo Agendamento

= . -
Penalidade de - :

Reagendamento SP - SAO PAULO - PURPURINA

30 de abril - quarta-feira
Faltas nZo justificadas ou
cancelamentos /
reagendamentos em até 24 30 de abril - quarta-feira fl SAO PAULO - PURPURINA
horas de antecedéncia ' : i

05 de maio - segunda-feira

incorrerdo na perda da a ‘ + 0
sessao. 02 de maio - sexta-feira f ) 9 5 /
’l - SAO PAULO - ITAU FARIA LIMA 9 0 em
Vocé selecionou uma ou Tr h .
mais areas que estdo na | ) l
sua ultima sessdo e vocé q - SAO PAULO - PEDROSO DE MORAIS presenga e I I l OJ a
nao podera reagenda-las.
@ SP - SAO PAULO - ITAU FARIA LIMA - SAO PAULO - WIDE REBOUGAS comparado ao
— U
Selecione apenas areas com fi - SAO PAULO - SHOPPING ELDORADO 1 I 24
S H 30 de abril - quarta-feira N
restante. ‘
' 01 de maio - quinta-feira

FECHAR

02 de maio - sexta-feira

il
SP - SAO PAULO - ITAU FARIA LIMA

SP - SAO PAULO - PEDROSO DE MORAIS

& 0 ) | 02 de maio - sexta-feira
@ 8L B | | 1
Home indique___Agenda Lojas J ! y =

DESCONTA SECAO A PARTIR DA PRIMEIRA FALTA AMPLIACAO DO “ME TRAGA RECOMENDAGOES” DE HORARIO E DATA




TR A

Prioridades ja em execucao no € 3 U {l W
1125 '

1

R
b e

Recomposicao de preco, priorizando o crescimento de receita
(+22,8% em Ticket Médio no 1725)

Eficiéncia em custos e produtividade

(aumento em receita por loja e reducao de despesas)

Melhoria da experiéncia dos nossos clientes
(NPS de 87,0 no 1725)

Fortalecer nosso balango e reduzir nosso nivel de alavancagem _ =

(indicador em queda pelo 122 trimestre consecutivo, atingindo 2,06x).
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Consideracoes
Finais

&) espacolaser

depilacao



Relagoes com Investidores
() ri.espacolaser.com.br

dri@espacolaser.com.br

& espacolaser

depilacao
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