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São José do Rio Preto, 06 de novembro de 2024: a RNI (B3: RDNI3) incorporadora imobiliária 
e construtora anuncia hoje seus resultados auditados referentes ao terceiro trimestre de 
2024. As informações financeiras e operacionais apresentadas a seguir estão revisadas em 
bases consolidadas de acordo com as práticas contábeis geralmente aceitas no Brasil em 
observância as disposições contidas nas Leis das Sociedades por Ações, normas IFRS e nas 
normas do Comitê de Pronunciamentos Contábeis (CPC). 

 

DESTAQUES RNI 

 
Evolução do Preço Médio - MCMV foi de R$ 238 mil, representando um aumento de 2,0% em 
relação ao 2T24, 6,9% em comparação ao 1T24 e 9,4% em relação ao 3T23; 
 

Ganho Médio de Preço na Revenda de Distratos foi de 8,9% no 3T24, totalizando R$ 36 milhões 
em unidades revendidas. No acumulado dos últimos 12 meses (LTM), o valor total de revendas 
atingiu R$ 133 milhões, com um ganho de 9,6%; 
 

Conclusão de Obras de quatro empreendimentos, totalizando R$ 512 milhões em VGV no 3T24 
e resultando na entrega de 2.264 unidades; 
 
Lucro Bruto Ajustado no 3T24 foi de R$ 53 milhões, representando um crescimento de 29% em 
comparação ao 3T23. No acumulado do 9M24, o valor totalizou R$ 118 milhões. A Margem Bruta 
Ajustada retornou ao patamar de 30%, com um aumento de 5,5 p.p. em relação ao 2T24 e de 6,9 
p.p. em relação ao 1T24; 

 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

LUCRO BRUTO AJUSTADO e MARGEM BRUTA AJUSTADA 
VGV 100% - R$ milhões 
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MENSAGEM DA ADMINISTRAÇÃO 
 

Encerramos o terceiro trimestre com otimismo e confiança em relação ao desempenho de nossos 
indicadores operacionais e financeiros. Após um ano em que a administração optou por suspender 
temporariamente o lançamento de novas unidades, concentramos nossos esforços em uma estratégia 
voltada para a desalavancagem financeira, a monetização de ativos não estratégicos e a execução dos 
projetos em andamento. 
 

Agora, a RNI retoma os lançamentos em suas regiões de atuação no interior de São Paulo, Centro-
Oeste e Sul. Com mais de R$ 1 bilhão em VGV de projetos estratégicos em fase final de aprovação, a 
companhia inicia  um novo ciclo de negócios, mantendo o foco nos produtos do programa Minha Casa 
Minha Vida, nas faixas 2 e 3, e no SBPE horizontal. 
 

Essas mudanças resultaram em uma evolução positiva dos indicadores da companhia, demonstrando 
que as estratégias adotadas otimizaram nossa trajetória em direção a um crescimento rentável e 
sustentável. 
 

Indicadores Operacionais 
 

O preço médio dos produtos do programa Minha Casa Minha Vida voltou a crescer, encerrando o 3T24 
em R$ 238 mil, um aumento de 2,0% em relação ao 2T24 e 9,4% em comparação ao 3T23. 
 

Os distratos atingiram o menor patamar nos últimos dois anos, totalizando R$ 48 milhões no 3T24, que 
representa uma redução de 26% em comparação ao 2T24, 33% em relação ao 1T24 e 52% comparando 
ao 3T23. É importante ressaltar que a maior parte dos distratos continua concentrada no produto 
SBPE, refletindo a fase atual dos empreendimentos e o foco no repasse dessas unidades aos bancos. 
Além disso, o ganho de preço na revenda desses distratos apresentou um crescimento em relação ao 
2T24, acumulando um aumento de 9,6% nos últimos 12 meses. 
 

As vendas líquidas somaram R$ 134 milhões no 3T24, mantendo-se em linha com o 2T24 e 
apresentando um crescimento de 6% em comparação ao 3T23. A velocidade sobre a oferta líquida 
(“VSO Líquida”) foi de 25,9%, 4,5 p.p. superior ao 2T24 e 12,4 p.p. em relação ao 3T23.  
 

Destacamos ainda a conclusão de quatro empreendimentos neste trimestre, representando 37% do 
total em andamento. Essas obras, somadas, alcançaram um VGV de R$ 512 milhões e resultaram na 
entrega de 2.264 unidades. 
 

Aspectos Financeiros 
 

No âmbito financeiro, a Receita Líquida totalizou R$ 176 milhões no 3T24, refletindo um crescimento 
de 35% em comparação ao 3T23. No acumulado de 9M24, a receita alcançou R$ 449 milhões, 
registrando um aumento de 11% em relação ao mesmo período do ano anterior. 
 

O Lucro Bruto Ajustado atingiu R$ 53 milhões no 3T24, um crescimento de 29% em relação ao 3T23. 
No acumulado de 9M24, o valor totalizou R$ 118 milhões, e a Margem Bruta Ajustada retornou ao 
patamar de 30%, apresentando um aumento de 5,5 p.p. em relação ao 2T24 e 6,9 p.p. ao 1T24. 
 
O lucro líquido do 3T24 encerrou em -R$ 9.440 milhões, evidenciando uma recuperação significativa de 
62% em relação ao 2T24, 81% em comparação ao 1T24 e 78% em relação ao 3T23, período  que marcou 
o ínicio  de nossas revisões estratégicas. O EBIT também apresentou  crescimento, totalizando R$ 8.400 
milhões no 3T24,  revertendo o   resultado negativo de -R$ 11.597 milhões do 2T24,  reforçando nossa 
eficiência operacional. 
 

Agradecemos sinceramente a todos que confiaram na nossa companhia ao longo deste ano de 
transformações. Estamos confiantes de que as mudanças implementadas nos posicionam de forma 
mais sólida e estratégica, preparando-nos para um novo ciclo de negócios com forte geração de caixa 
operacional e margens atrativas. Continuamos comprometidos com a entrega de resultados 
sustentáveis e com a criação de valor para nossos acionistas. 
 

Administração da RNI Negócios Imobiliários S.A. 
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DESTAQUES OPERACIONAIS E FINANCEIROS CONSOLIDADOS 
 

As demonstrações financeiras consolidadas completas do 3T24, acompanhadas das respectivas notas 
explicativas, podem ser encontradas no documento ITR – Informações Trimestrais, disponíveis em 
nosso website de RI em ri.rni.com.br e no website da CVM Comissão de Valores Mobiliários em 
www.cvm.gov.br. 

 

 

 

 

 

(2) Valor total de vendas contratadas líquidas: incluindo a participação da RNI somada às participações de parceiros, líquido de distratos no período. 
 

(3) EBITDA Ajustado: Inclui as despesas com juros capitalizados, por se tratar de despesas de natureza operacional.  
 

(4) Número de Ações: Excluem ações em tesouraria. 
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VENDAS CONTRATADAS  
 

No 3T24, as vendas brutas totalizaram R$ 182 milhões, apresentando um recuo de 9% em comparação 
com o 2T24. Essa redução se deve ao volume de estoque atual da companhia e aos ajustes de preços 
realizados mensalmente. Apesar desse cenário, houve um crescimento no preço médio de venda dos 
produtos do Minha Casa Minha Vida (MCMV), que encerrou o trimestre em R$ 238 mil, representando 
um aumento de 2,0% em relação ao 2T24 e 9,4% em comparação ao 3T23. 
 

Os distratos atingiram seu menor nível nos últimos dois anos, totalizando R$ 48 milhões no 3T24, uma 
redução de 26% em comparação ao 2T24, 33% em relação ao 1T24 e 52% em relação ao 3T23. Vale 
ressaltar que o maior volume de distratos permanecem  concentrados no produto SBPE, refletindo a 
fase atual dos empreendimentos e o foco no repasse dessas unidades aos bancos. Além disso, o ganho 
de preço de revenda desses distratos registrou um leve crescimento em comparação ao 2T24, com um 
ganho acumulado de 9,6% nos últimos 12 meses. 
 

As vendas líquidas totalizaram R$ 134 milhões no 3T24, permanecendo em linha com o 2T24 e 
apresentando um crescimento de 6% em comparação com o 3T23. Já a velocidade sobre a oferta 
líquida (“VSO Líquida”) foi de 25,9%, 4,5 p.p. superior que ao 2T24 e 12,4 p.p. em comparação ao 3T23. 
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                VENDAS BRUTAS                                                                                   

VGV 100% - R$ milhões                                                                                      
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                    VGV 100% - R$ milhões 

 
 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 
 
 

 
       VENDAS LÍQUIDAS 

                      VGV 100% - R$ milhões 
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ESTOQUE  
 

Encerramos o 3T24 com um estoque total de R$ 403 milhões, sendo composto por 55% de produtos 
do MCMV, 38% de produtos SBPE e 7% de loteamentos. Do total de estoque, 73% referem-se a  
empreendimentos em andamento e 27% correspondem a empreendimentos já concluídos, dos quais  
24% pertencem à RNI. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

*Estoque líquido de comissão 

 
 

ESTOQUE A VALOR DE MERCADO 
VGV 100% - R$ milhões 
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OBRAS EM ANDAMENTO/CONCLUSÃO DE OBRAS 
 

No 3T24, o VGV de obras em andamento alcançou R$ 1,4 bilhão, com 73% desse valor correspondendo 
a produtos do MCMV e 27% de produtos SBPE. Esse montante abrange 15 empreendimentos, 
totalizando 6.465 unidades. 
 
Nesse trimestre, a companhia concluiu quatro empreendimentos: i) Moradas Parque, MCMV-
Horizontal, localizado em Pacatuba/CE; ii) Garden RNI, MCMV-Horizontal, localizado em Bady 
Bassitt/SP; iii) RNI Alto dos Jerivás, MCMV-Horizontal, localizado em Pelotas/RS e iv) RNI Origem do 
Sol, SBPE-Horizontal, localizado em Várzea Grande/MT. Juntos, esses empreendimentos totalizaram 
R$ 512 milhões de VGV e resultaram na entrega de 2.264 unidades. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
REPASSE 

 
Nesse 3T24, os repasses nas modalidades MCMV e SBPE totalizaram R$ 103 milhões, mantendo-se em 
linha com o 2T24. Além disso, houve um crescimento de 25% em relação ao 1T24 e de 2% em relação 
ao 3T23, resultando no repasse de 451 unidades durante o período. 
 

Destaca-se o aumento significativo de 67% nos repasses de unidades do produto SBPE em comparação 
com o 2T24, e de 297% em relação ao 3T23, impulsionado pela revitalização de carteiras e a conclusão 
dos empreendimentos desse segmento. 
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REPASSE 

                            VGV 100% - R$ milhões 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

LANDBANK  
 

Em 30 de setembro de 2024, o valor total do banco de terrenos da RNI permaneceu em R$ 5,2 bilhões, 
mantendo-se estável em comparação ao 2T24. 
 
Atualmente, o portfólio de terrenos da Companhia é composto por 77% destinado ao 
desenvolvimento de produtos do MCMV (Faixa 2 e Faixa 3, tanto vertical quanto horizontal) e 23% para 
produtos SBPE (horizontal), totalizando 23.279 unidades. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
LANDBANK 

VGV 100% - R$ milhões 
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RECEITA LÍQUIDA E LUCRO BRUTO  
 

No 3T24, a receita líquida atingiu R$ 176 milhões, representando um crescimento de 42% em relação 
ao 2T24 e de 35% em comparação ao 3T23. No acumulado do ano, a receita líquida totalizou R$ 448 
milhões, o que representa um aumento de 11% em relação ao mesmo período de 2023. Destaca-se o 
desempenho positivo da receita líquida dos produtos MCMV e SBPE, que registraram um crescimento 
de 33% em relação ao 2T24 e de 15% em comparação ao 3T23. 

 

 

 
RECEITA LÍQUIDA 

VGV 100% - R$ milhões 
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DESPESAS COMERCIAIS e G&A  
 

As despesas com vendas no 3T24 totalizaram R$ 16 milhões, refletindo uma redução de 43% em 
relação ao 3T23. Além disso, houve uma diminuição de 26% no acumulado do ano, em comparação ao 
mesmo período de 2023. 
 

Por sua vez, as despesas administrativas encerraram o 3T24 em R$ 15 milhões, apresentando um recuo 
de 7% em relação ao 3T23. No acumulado do ano, as despesas administrativas permaneceram em linha 
com o mesmo período de 2023. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

RESULTADO LÍQUIDO  
 

O lucro líquido do 3T24 encerrou em -R$ 9.440 milhões, evidenciando uma recuperação significativa de 
62% em relação ao 2T24, 81% em comparação ao 1T24 e 78% em relação ao 3T23, período em que 
iniciamos nossas revisões estratégicas. O EBIT também demonstrou crescimento neste trimestre, 
totalizando R$ 8.400 milhões, revertendo o resultado negativo de -R$ 11.597 milhões do 2T24, 
reforçando nossa eficiência operacional. 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 



RESULTADOS 3T24 
    

 13      

RECEITA A APROPRIAR (REF)  
 

Encerramos o 3T24 com uma Receita a Apropriar (REF) de R$ 489 milhões. A margem REF apresentou 
um crescimento de 0,6 p.p. em relação ao 2T24 e de 1,3 p.p. em comparação ao 1T24, alcançando 31%, 
alinhado com nossa estratégia de aumento de preços. 

 
Os valores apresentados na Margem REF ainda não sofreram tributação de PIS/COFINS e não incluem 
custo financeiro do CPV. 

 
 
 
 
 
 

CRÉDITO PERANTE CLIENTES (RECEBÍVEIS)  
 

O saldo de Créditos Perante Clientes em 30 de setembro de 2024 totalizou R$1.149.713 milhões, sendo 
que R$706 milhões estão registrados no balanço patrimonial e já tiveram suas receitas apropriadas. 
Desse total, R$351 milhões estão alocados no ativo circulante e R$355 milhões no ativo não circulante, 
conforme a tabela abaixo. 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Os créditos ainda não registrados no balanço, cuja receita ainda não foi reconhecida na demonstração 
de resultado pelo método de percentual de conclusão (PoC), somaram R$444 milhões em 30 de 
setembro de 2024. 
 
A carteira de recebíveis performados totalizava R$287 milhões ao final do 3T24. 
 
A seguir, detalhamos a composição e status dos recebíveis performados classificados por fase e ordem 
de monetização: 

 
 

 
 
 
 
 

 
* O grau de liquidez da carteira é representado por cores. Cores mais intensas indicam maior liquidez, enquanto tons mais claros sugerem menor liquidez.  
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A movimentação da carteira de recebíveis performados é demonstrada na tabela abaixo: 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

CAIXA E DÍVIDA  
 

Apresentamos abaixo uma análise do endividamento da Companhia em relação ao Saldo de Caixa e 
Patrimônio Líquido. 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

Em 30 de setembro de 2024, 86% da dívida total da Companhia refere-se a dívidas de produção 
(financiamento à construção), que constituem a essência de nosso negócio, totalizando R$ 488 
milhões. 
 
A dívida líquida da Companhia totalizou R$ 528 milhões no 3T24, representando uma redução de 29% 
em comparação ao 3T23. Esse resultado evidencia o compromisso contínuo da Companhia em reduzir 
sua alavancagem, como já demonstrado em trimestres anteriores. Além disso, substituímos dívidas 
com custos financeiros mais altos por outras com custos menores, mantendo nossa estrutura de capital 
adequada para a retomada dos lançamentos. 
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A nossa dívida constitui-se das seguintes modalidades de linhas de crédito, conforme a tabela abaixo: 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
CRONOGRAMA DE VENCIMENTO DA DÍVIDA 

R$ milhões 
 
 
 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 

 
DÍVIDA DE PRODUÇÃO E TAXA PONDERADA 

R$ milhões 
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BALANÇO PATRIMONIAL  
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DEMONSTRAÇÃO DO RESULTADO DO EXERCÍCIO  
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FLUXO CAIXA  
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Sobre a RNI  

 
Fundada em São José do Rio Preto (SP) em 1991, a construtora e incorporadora RNI faz parte das Empresas 
Rodobens, um dos maiores grupos empresariais do País, com atuação nos segmentos financeiro e de varejo 
automotivo – banco, consórcio, corretora de seguros, leasing & locação, automóveis e veículos comerciais. 
Com a missão de multiplicar empreendimentos imobiliários de qualidade em todo o Brasil, transformando 
e desenvolvendo as regiões onde está presente, a empresa contabiliza 205 projetos lançados, atuando em 
61 cidades de 12 Estados. Com capital aberto desde 2007, já lançou mais de 79 mil unidades, somando 7,5 
milhões de m² construídos. A RNI também participa do programa governamental Minha Casa Minha Vida. 

 
rni.com.br / ri.rni.com.br 

 
  

Informações para a imprensa  
RNI - RPMA Comunicação 
Claudio Monteiro - rni@rpmacomunicacao.com.br  

 

mailto:rni@rpmacomunicacao.com.br


3Q24 RESULTS 
    

 1      

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Earnings 
Release 
3Q24 

Gustavo Félix 
CEO 
 
Henrique Ravazzi 
IR Manager 

Investor Relations: 

Fabiano Valese 
CFO & IRO 

Email: rni.ri@rni.com.br 
     (11) 98206.8463 
Site: ri.rni.com.br 

RDNI3 



3Q24 RESULTS 
    

 2      

 
São José do Rio Preto, November 6, 2024: RNI (B3: RDNI3), a real estate developer and 
builder, announces today its audited results for the third quarter of 2024. The following 
financial and operating information is reviewed on a consolidated basis in accordance with 
generally accepted accounting practices in Brazil based on the Brazilian Corporation Law, 
International Financial Reporting Standards (IFRS) and the rules issued by the Brazilian 
Accounting Pronouncements Committee (CPC). 

 

RNI HIGHLIGHTS 

 
Evolution of Average Price - My Home My Life (MHML) products was R$238 thousand, 
increasing 2.0% compared to 2Q24, 6.9% compared to 1Q24, and 9.4% compared to 3Q23; 
 

Average Price Gain on Resale of Cancellations was 8.9% in 3Q24, totaling R$36 million in resold 
units. In the last 12 months (LTM), the total value of resales reached R$133 million, reflecting a 
gain of 9.6%; 
 

Completion of Works of four developments, totaling R$512 million in PSV in 3Q24 and resulting 
in the delivery of 2,264 units; 
 
Adjusted Gross Profit in 3Q24 was R$53 million, increasing 29% compared to 3Q23. In 9M24, the 
total value amounted to R$118 million. The Adjusted Gross Margin returned to the 30% level, with 
an increase of 5.5 p.p. in relation to 2Q24 and 6.9 p.p. in relation to 1Q24; 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

ADJUSTED GROSS PROFIT and ADJUSTED GROSS MARGIN 
100% PSV - R$ million 
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MESSAGE FROM MANAGEMENT 
 

We ended the third quarter with optimism and confidence regarding the performance of our operational 
and financial indicators. After a year in which management chose to temporarily suspend the launch of new 
units, we concentrated our efforts on a strategy focused on financial deleveraging, monetizing non-
strategic assets, and executing ongoing projects. 
 

RNI is now ready to resume launches in its operational areas within the interior of São Paulo, as well as the 
Central-West and Southern regions. With over R$1 billion in PSV of strategic projects in the final stages of 
approval, the Company is ready to start a new business cycle, maintaining focus on products from the MHML 
program, in the brackets 2 and 3, and in the horizontal SBPE. 
 

These changes led to a positive evolution of the Company's indicators, showing that the strategies adopted 
have optimized our journey towards profitable and sustainable growth. 
 

Operational Indicators 
 

The average price of products from the My Home My Life program increased again, ending 3Q24 at 
R$238,000, a rise of 2.0% compared to 2Q24 and 9.4% compared to 3Q23. 
 

Cancellations reached the lowest level in the last two years, totaling R$48 million in 3Q24. This marks a 
reduction of 26% compared to the 2Q24, 33% compared to the 1Q24, and 52% compared to 3Q23. Note 
that the majority of cancellations remain concentrated in the SBPE product, reflecting the current phase of 
the projects and the focus on transfers of these units to the banks. Furthermore, the price gain on the resale 
of these cancellations showed growth compared to 2Q24, accumulating an increase of 9.6% over the last 
12 months. 
 

Net sales amounted to R$134 million in 3Q24, remaining in line with 2Q24, and showing a growth of 6% 
compared to 3Q23. The net Inventory Turnover Ratio (“Net VSO”) was 25.9%, up 4.5 p.p. from 2Q24 and 
12.4 p.p. from 3Q23. 
 

We also highlight the completion of four projects this quarter, representing 37% of the total in progress. 
These projects, when combined, achieved a PSV of R$512 million and resulted in the delivery of 2,264 units. 
 

Financial Aspects 
 

In the financial scope, Net Revenue totaled R$ 176 million in 3Q24, reflecting a growth of 35% compared to 
3Q23. In 9M24, revenue reached R$449 million, up 11% from 9M23. 
 

Adjusted Gross Profit reached R$53 million in 3Q24, a growth of 29% compared to 3Q23. In 9M24, the total 
value was R$118 million, and the Adjusted Gross Margin returned to the level of 30%, showing an increase 
of 5.5 p.p. compared to 2Q24 and 6.9 p.p. to 1Q24. 
 
Net income for 3Q24 ended at (-R$9,440 million), showing a significant recovery of 62% compared to 2Q24, 
81% compared to 1Q24, and 78% compared to 3Q23, the period that marked the beginning of our strategic 
reviews. EBIT also experienced growth, reaching R$8,400 million in 3Q24, reversing the negative result of  
(-R$11,597 million) in 2Q24, which underscores our operational efficiency. 
 

We sincerely thank everyone who trusted our Company throughout this year of transformations. We are 
confident that the changes implemented position us in a more solid and strategic way, preparing us for a 
new business cycle with strong operating cash generation and attractive margins. We remain committed to 
delivering sustainable results and creating value for our shareholders. 
 

The Management - RNI Negócios Imobiliários S.A. 
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CONSOLIDATED OPERATING & FINANCIAL HIGHLIGHTS 
 

The complete consolidated financial statements for 3Q24, accompanied by the respective notes, can 
be found in the Quarterly Information (ITR) document, which is available on our Investor Relations 
website (ri.rni.com.br) and on the website of the Securities and Exchange Commission of Brazil – CVM  
(www.cvm.gov.br). 

 
(2) Total Contracted Sales value of all project that RNI participates. Including cancelations of Contracted Sales.  
 
(3) Adjusted EBITDA: includes capitalized interest because it is an operating expenses.  
 
(4) Shares Outstanding: excludes treasury shares. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://ri.rni.com.br/
http://www.cvm.gov.br/
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CONTRACTED SALES  
 

In the 3Q24, gross sales totaled R$182 million, showing a slight decrease of 9% compared to 2Q24. 
This reduction is due to the current inventory volume of the Company and the monthly price 
adjustments. In this regard, we also recorded an increase in the average sales price of My Home My 
Life (MHML) products, which ended the quarter at R$238 thousand, increasing 2,0% from 2Q24 and 
9,4% from 3Q23. 
 
Cancellations reached their lowest level in the last two years, totaling R$48 million in the third quarter 
of 2024, down 26% from 2Q24, 33% from 1Q24, and 52% from 3Q23. Note that the highest volume of 
cancellations is concentrated in the SBPE product, considering the stage of the projects and the focus 
on transfers of this portfolio to the banks. Finally, we also emphasize that the price gain on the resale 
of these cancellations remained at 8.9% in the third quarter, and, in the last 12 months (LTM), the gain 
was 9.6%. 
 
Net sales totaled R$ 134 million in 3Q24, remaining in line with 2Q24 and showing a 6% increase 
compared to 3Q23. Meanwhile, the net sales velocity (SoS) was 25.9%, 4.5 percentage points higher 
than in 2Q24 and 12.4 percentage points compared to 3Q23.  
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                       GROSS SALES                                                                                   

     100% PSV - R$ million                                                                                      

 

 

 

    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

                     CANCELLATIONS 
                         100% PSV - R$ million 

 
 

 

 
 
 

  
 
 
 
 
 
 

 
 
            NET SALES 

                       100% PSV - R$ million 
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INVENTORY  
 

We ended 3Q24 with a total inventory of R$403 million, broken down as follows: 55% MHML products, 
38% SBPE products and 7% subdivision products. Of this amount, 73% refers to ongoing projects, while 
27% corresponds to projects already completed, with 24% being %RNI. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

*Inventory net of commissions. 

 
 

 
INVENTORY AT MARKET VALUE 

PSV 100% - R$ million 
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CONSTRUCTION IN PROGRESS/PROJECTS DELIVERED 
 

In 3Q24, the Gross Sales Value (VGV) of ongoing projects reached R$ 1.4 billion, with 73% of this amount 
corresponding to MCMV products and 27% to SBPE products. This total covers 15 projects, totaling 6,465 
units. 
 
During this quarter, the company completed four projects: i) Moradas Parque, MCMV-Horizontal, located in 
Pacatuba/CE; ii) Garden RNI, MCMV-Horizontal, located in Bady Bassitt/SP; iii) RNI Alto dos Jerivás, MCMV-
Horizontal, located in Pelotas/RS; and iv) RNI Origem do Sol, SBPE-Horizontal, located in Várzea Grande/MT. 
Together, these projects totaled R$ 512 million in VGV and resulted in the delivery of 2,264 units. 

 
 
 
 
 

 
 

TRANSFER TO BANKS OF CLIENT BALANCES/ OFF-PLAN PROPERTIES 
 

In 3Q24, transfers of client balances and off-plan properties in the MHML and the Brazilian Savings and Loan 
System (SBPE) categories totaled R$103 million, remaining in line with 2Q24. Additionally, there was a 
growth of 25% compared to 1Q24 and 2% compared to 3Q23, resulting in 451 units transferred during the 
period. 
 

There was a significant growth of 67% in the transfers of units of the SBPE product compared to 2Q24, and 
297% compared to 3Q23, which reflects the efforts for the renovation of portfolios and the completion of 
projects in this segment. 
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TRANSFERS 

                           100% PSV - R$ million 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 

LANDBANK  
 

On September 30, 2024, the total value of RNI's land bank remained at R$ 5.2 billion, stable compared 
to 2Q24. 
 

Currently, the Company's land portfolio consists of 77% allocated for the development of MCMV 
products (Ranges 2 and 3, both vertical and horizontal) and 23% for SBPE products (horizontal), 
totaling 23,279 units. 

 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 

LANDBANK 
  PSV 100% - R$ million 
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NET REVENUE AND GROSS PROFIT  
 

In 3Q24, net revenue reached R$176 million, increasing 42% compared to 2Q24 and 35% compared to 
3Q23. In 9M24, net revenue totaled R$448 million, increasing 11% compared to the same period in 
2023. The positive performance of the net revenue from MHML and SBPE products stands out, showing 
a growth of 33% compared to 2Q24 and 15% compared to 3Q23. 

 

 

 
NET REVENUE 

100% PSV - R$ million 
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SELLING, GENERAL AND ADMINISTRATIVE EXPENSES  
 

Selling expenses in 3Q24 totaled R$16 million, down 43% from 3Q23. In addition, there was a decrease 
of 26% in the year-to-date, compared to the same period in 2023. 
 

In turn, administrative expenses ended 3Q24 at R$15 million, down 7% from 3Q23. In 3M24, 
administrative expenses remained in line with the same period in 2023. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

NET INCOME (LOSS)  
 

Net Income for 3Q24 ended at (-R$9,440 million), showing a significant recovery of 62% compared to 
2Q24, 81% compared to 1Q24, and 78% compared to 3Q23, a period in which we began our strategic 
reviews. EBIT also showed growth this quarter, totaling R$8,400 million, reversing the negative result 
of (-R$11,597 million) in 2Q24, thereby reinforcing our operational efficiency. 
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BACKLOG REVENUE (REF)  
 

We ended 3Q24 with a Backlog Revenue (REF) of R$489 million. The REF margin grew 0.6 p.p. 
compared to 2Q24 and 1.3 p.p. compared to 1Q24, reaching 31%, in line with our price increase 
strategy. 

 
Note also that the amounts recorded in Backlog Margin have not yet been subjected to PIS/COFINS 
taxes and do not include the financial expenses related to COGS. 

 
 

 
 
 
 

 
TRADE ACCOUNTS RECEIVABLE  

 
The balance of Trade Accounts Receivable stood at R$1,149,713 million on September 30, 2024, of 
which R$706 million is recorded on the balance sheet with the associated revenue already recognized. 
Of this total, R$351 million is recorded under current assets and R$355 million under non-current 
assets, as shown in the following table. 

 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

Credits not yet recorded in the balance sheet and whose revenue has not yet been recognized in the 
income statement using the percentage of completion (PoC) method amounted to R$444 million on 
September 30, 2024. 
 
The performed receivables portfolio totaled R$287 million at the end of 3Q24. 
 
The following table provides a breakdown and the status of performed receivables classified by phase 
and order of monetization: 

 
 

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 

 
* The liquidity level of the portfolio is indicated by colors. More intense colors indicate greater liquidity, while lighter tones suggest less liquidity. 
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The following table shows the changes in the performed receivables portfolio: 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

CASH AND DEBT  
 

Below is an analysis of the Company's debt position in relation to its Cash Balance and Shareholders' 
Equity. 
 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

On September 30, 2024, 86% of the Company's total debt was related to production debt (construction 
loans), which constitute the core of our business, totaling R$488 million. 
 
The Company's net debt totaled R$528 million in 3Q24, representing a reduction of 29% compared to 
3Q23. This result highlights the Company's ongoing commitment to reducing its leverage, as already 
demonstrated in previous quarters. Furthermore, we replaced debts with higher financial costs with 
others with lower costs, maintaining our capital structure suitable for the resumption of launches.  

 
 

Our debt is divided into the following types of credit facilities: 
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DEBT MATURITY SCHEDULE 

R$ million 
 

 

 
 
 

 
 

 

 
 
 
 
 

 
 

PRODUCTION DEBT AND WEIGHTED RATE 
R$ million 
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BALANCE SHEET  
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CONSOLIDATED STATEMENT OF INCOME  
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CASH FLOW  
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About RNI  
 

Founded in São José do Rio Preto (SP) in 1991, the builder and developer RNI is part of Empresas Rodobens, 
one of Brazil’s largest business groups with operations in the finance and automotive retail segments - bank, 
consortium, insurance brokerage, leasing and rentals, automobiles and commercial vehicles. With the 
mission of multiplying high-quality real estate projects all over Brazil, thereby transforming and developing 
the regions where it operates, the Company has launched 205 projects in 61 cities across 12 states.  A 
publicly held company since 2007, it has launched more than 79,000 units, with total built area of 7.5 million 
m². RNI also participates in the Brazilian government’s My Home My Life housing program. 

 
rni.com.br / ri.rni.com.br 

 
  

Press information  
RNI - RPMA Comunicação 
Claudio Monteiro - rni@rpmacomunicacao.com.br  
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