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Esta é uma apresentagdo de informagdes gerais da MPM Corpdreos S.A (“Espagolaser” ou “Companhia”). Tratam-se de informagGes resumidas sem intengdo de serem completas, que ndo devem ser consideradas por

investidores potenciais como recomendacdo. Ndo fazemos nenhuma declaragdo nem damos nenhuma garantia quanto a corre¢do, adequagdo ou abrangéncia das informagdes aqui apresentadas, que ndo devem ser

usadas como base para decisdes de investimento.

Esta apresentagdo contém declaragdes e informagdes prospectivas nos termos da Cldusula 27A da Securities Act of 1933 e Clausula 21E do Securities Exchange Act of 1934. DeclaragBes prospectivas incluem, sem
limitagdo, qualquer declaragdo que possua previsao, indicagdo ou estimativas e proje¢des sobre resultados futuros, performance ou objetivos, bem como palavras como "acreditamos", "antecipamos", "esperamos",
"estimamos", "projetamos", entre outras palavras com significado semelhante. Referidas declaragdes prospectivas estdao sujeitas a riscos, incertezas e eventos futuros, e dessa forma sdo unicamente previsdes e nao
garantias do desempenho futuro. Advertimos os investidores de que as referidas declaragdes e informagdes prospectivas estdo e estardo, conforme o caso, sujeitas a riscos, incertezas e fatores relativos as operagoes
e aos ambientes de negdcios da Espagolaser e suas controladas, em virtude dos quais os resultados reais de tais sociedades podem diferir de maneira relevante de resultados futuros expressos ou implicitos nas

declaragdes e informagdes prospectivas.

Embora a Espacolaser acredite que as expectativas e premissas contidas nas declaragdes e informagdes prospectivas sejam razodveis e baseadas em dados atualmente disponiveis a sua administragdo, a Espagolaser
nao pode garantir resultados ou acontecimentos futuros. A Espacgolaser isenta-se expressamente do dever de atualizar qualquer uma das declaragdes e informagdes prospectivas. Em nenhuma circunstancia, nem a
Companhia, nem suas subsidiarias, conselheiros, diretores, agentes ou funcionarios serdo responsaveis perante terceiros (incluindo investidores) por qualquer decisdo de investimento tomada com base nas

informagdes e declaragdes presentes nesta apresentagdo, ou por qualquer dano dela resultante, correspondente ou especifico.

O mercado e as informag0Oes de posicdao competitiva, incluindo projecées de mercado citadas ao longo desta apresentagao, foram obtidas por meio de pesquisas internas, pesquisas de mercado, informagdes de
dominio publico e publicagdes empresariais. Apesar de ndo termos razdao para acreditar que qualquer dessas informagdes ou relatdrios sejam imprecisos em qualquer aspecto relevante, nao verificamos
independentemente a posicao competitiva, posicdo de mercado, taxa de crescimento ou qualquer outro dado fornecido por terceiros ou outras publicagdes da industria. A Companhia ndo se responsabiliza pela

veracidade de tais informagdes.

Esta apresentacdo e seu contetudo sdo informagdes de propriedade da Companhia e ndo podem ser reproduzidas ou circuladas, parcial e ou totalmente, sem o prévio consentimento por escrito da Companhia. Esta
apresentacdo ndo constitui oferta, convite ou solicitagdo de oferta de subscricdo ou compra de quaisquer valores mobilidrios. Esta apresentacdo e seu conteldo ndo constituem a base de um contrato ou

compromisso de qualquer espécie.
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Destaques 2T23

&
<7

Aumento no
Fluxo de Clientes

Same-store tickets com
aumento de ~27% frente
a0 2T22 e de ~32% no
1S23.

Mantendo altos niveis de
satisfacdo dos clientes com
NPS de 86,3.

Campanhas promocionais
direcionadas.

+14% pessoas atendidas
por dia por loja.

'Evento Subsequente

Ganho de Receita, Margem e

RS milhdes

Receita Liguida

Resultado

2723 2T22 Var.

236,2 215,7 9,5%

Lucro Bruto

Margem Bruta

89,7 68,8  30,5%
380% 31,9% 6,1p.p.

EBITDA Ajustado
Margem EBITDA

56,5 24,4  131,3%
23,9% 11,3% 12,6 p.p.

Lucro Liquido

Margem Liquida

23 (23,7) -
1,0%  (11,0%) 11,9 p.p.

Geracao de Caixa
Operacional

Geragao de caixa
operacional de R$69,7
milhdes no 2T23.

Conversao de EBITDA para

caixa de 123% no trimestre.

Manutencao do rating
nacional de longo prazo em
A—(bra).

FitchRatings

Talento e Gente

Nova Lideran¢a

Entrada de nova CFO
(Magali Leite).

Selo GPTW!

Certificagdo Great Place to
Work pelo 42 ano
consecutivo.

Great
Place
To

Work.

Certificada

Jul/2023 - Juli2024

BRASIL




Impacto Ambiental

Foco de atuagao sustentavel, quando
comparado aos métodos mais
comuns de remocao de pelos como
cera e lamina.

Exemplo de gerac¢ao de residuos em 10 anos:

Vocé ja descartou de Vocé ja descartou
ldmina no meio ambiente: em Kg de cera:
SAN niniriadac . .
240 unigdaaes 38 @US‘{{ES

Nossa gente, nossa for¢a

Certificacao Great Place to
Work pelo 42 ano

Certificada

o consecutivo
~5.000 funcionarios, dos
quais 96% sao do sexo
feminino
67% de representatividade
feminina na diretoria
estatutaria

Treinamentos continuos
em diversidade e inclusao
para lideranga

U
NG

Compromisso com a Governanga

Forte Evolugao da Governanga
Corporativa, formada por:

Conselho de Administragao
Comités de Assessoramento:
* Pessoas, Cultura e Governanga'
e Auditoria’
* Etica'
* Inovagdo?
Conselho Fiscal
Controles Internos
Auditorias Independentes (Interna e
Externa)

Empresa listada no Novo Mercado

Indices de Governanga Corporativa
IGCTB3 IGCB3 IGC-NMB3

'Comités Aprovados pelo Conselho de Administracéo
2Comités aprovados pela Diretoria Executiva



Forte crescimento SST, que representa volume, alinhado as nossas estratégias de

aquisicao de novos clientes

SYSTEM-WIDE SALES EL BRASIL?
(EM RS MM) 743'2

662,7

2%

2722 I PAPE’ 1522 1523

10 System-wide Sales corresponde as vendas brutas totais (sell-out) das unidades Espagolaser (prdprias e franquias)

* As vendas brutas' da rede atingiram R$336,0
milhGes no 2T23, crescimento de 1,6% frente ao
mesmo trimestre do ano anterior. Tivemos um
aumento de 12% em comparagao ao 1S22.

* Busca pelo equilibrio entre vendas, métodos de
pagamento e prazo médio de parcelamento.

* Same-store-sales de 0,4% no trimestre e 9,6% no

semestre. /

SAME-STORE TICKETS EL BRASIL3

(% YoY)

Crescimento de SST sem
agbes promocionais

D

3 0 Same-Store tickets corresponde a quantidade de tickets vendidos nas lojas que j& estavam abertas no mesmo
periodo do ano anterior

* Crescimento de 26,9% no same-store tickets do 2723 e alta
de 31,9% nos same-store tickets do 1523.

* Seguimos a nossa estratégia buscando manter o funil
sempre completo com novos clientes.




Evolucao continua e manutencao de altos niveis de satisfacao dos clientes

CERTIFICADO

4 RA1000

ReclameAQUI

Reclame Aqui

86,7  gg3 | £
6,8
2722 2723 !

8,5




DESEMPENHO
FINANCEIRO




Crescimento de receita, com ganho de margem bruta e margem EBITDA

RECEITA LiQUIDA!

(EM RS MM)

o

receita

* Aumento de 10% na
trimestre, e de 13% no semestre, com o0s
periodos beneficiados pelas fortes vendas do

liguida do

4722 e 1723, onde batemos
historicos em todos os meses.

recordes

J

LUCRO BRUTO?

(EM RS MM)

@@ Mg. Bruta (%)

41,4%

,@azos,s

38,0%

31’?V‘
<0 f
,8

68

e Lucro bruto subindo 30% no trimestre e 22% no
semestre, com ganho de margem bruta.

e Otimizacao do headcount por loja e éxito nas
negociacbes de aluguel, aumentando a

produtividade por loja. /

1 Receita liquida do 2T22 ajustada pela consolidagdo dos nimeros das JVs e franquias incorporadas.
2 Lucro Bruto ajustado por: (i) consolidagdo dos nimeros das JVs e franquias incorporadas no 2T22 e 1522; (ii) exclusdo de custos ndo recorrentes; e (iii) exclusdo dos efeitos relacionados ao IFRS-16. 9
3 EBITDA Ajustado por: (i) consolidagdo dos nimeros das JVs e franquias incorporadas no 2722 e 1522; (ii) exclusdo de custos e despesas ndo recorrentes; e (i) exclusdo dos efeitos relacionados ao IFRS-16.

EBITDA AJUSTADO?
(EM R$ MM)
@@ \Vig. EBITDA (%)
24,0%
23,9% 17’%‘ oo
11’.3%)/' ’
o f

24,4

PApY. 1522 1523

* Crescimento de 131% no EBITDA Ajustado no
trimestre, e alta de 56% no 1S23, e incremento
de margem EBITDA, retornando a patamares

historicos.

» Otimizagao da estrutura corporativa e despesas
gerais e administrativas. j




Crescimento de lucro liquido, com ganho de margem

RESULTADO LiQUIDO

(EM RS MM)
@ Mg. Liquida (%) 2’6% |
1,0% @ Lucro liquido de R$2,3 milhdes no
(3,8%) trimestre, ganho de 11,9 p.p. de
(11,0%) margem, e de R$13,2 milhdes no
13,2 semestre, com margem de 2,6%, vs.

prejuizo do 1S22.

1522

) Controle das despesas financeiras e

aumento das receitas financeiras.

1Resultado Liquido Ajustado por: (i) consolidagdo dos nimeros das JVs e franquias incorporadas no 2T22 e 1522; (ii) exclusdo de custos e despesas ndo recorrentes; e (iii) exclusdo dos efeitos relacionados ao IFRS-16 10




GERACAO DE CAIXA,/

ENDIVIDAMENTO N




Conversao de EBITDA para caixa acima de 120%, com crescimento na gera¢ao

de caixa na comparac¢ao trimestral

GERAGAO DE CAIXA OPERACIONAL AJUSTADA!

(EM RS MM)

&——e@ GCO/EBITDA Ajustado (%)

261,3%
141,5% @ Geragdo de caixa operacional de

RS$69,7 milhdes no 2723, alta de
0,
123,3% 86,3%% +9% na comparacdo com o 2722,
109,6 1043 beneficiada pelas iniciativas de
) Foco na expansao via franquias,

69 7 gestao de caixa, incluindo o recuo
63,8
2722 1S23 preservando caixa. /

dos prazos de financiamento aos
1O Fluxo de Caixa Operacional Ajustado é calculado baseado na conta de caixa liquido gerado pelas/(aplicado nas) atividades operacionais, deduzido do impacto do resultado financeiro do periodo 12

clientes.




Alavancagem de 2,6x divida liquida/EBITDA

ENDIVIDAMENTO?

(EM RS MM)

©—=@ Divida Liquida / EBITDA Contabil* ~ o c s e . .
Redug¢ao da divida liquida, beneficiada

3,1x © pelo aumento de capital no 4722, e
’ ’ também beneficiada pela geragao de caixa
2,6x

’ do periodo.

886

841 Nivel de alavancagem de 2,6x, abaixo dos
@ covenants acordado na 22 emissao de
3,5x.

@ Manutencao do nosso rating nacional de
longo prazo em A—(bra)

FitchRati@
B pivida Bruta M Divida Liquida -

1 Considera o EBITDA Contabil excluindo efeito das incorporagdes de JVs e franquias e custos e despesas ndo recorrentes dos Ultimos doze meses

13



CONSIDERACOES
FINAIS




Crescimento de margem EBITDA nos ultimos trimestres

MARGEM EBITDA AJUSTADA!?

+12,6 p.p. l

24% 24%
18%

13%
. .

2722 3T22 4722 1723 2723

LEBITDA Ajustado por: (i) consolidagdo dos nimeros das JVs e franquias incorporadas no 1T22; (i) exclusdo de custos e despesas ndo recorrentes; e (iii) exclusdo dos efeitos relacionados ao IFRS-16. 15



Consumidor no Centro com foco na Transformacg¢ao Digital

Aceleracdo na automacao da jornada e UX: mobile oriented, Click to Whatsapp,
melhora no agendamento, member-get-member/Cash back, entre outros.

AQUISICAO & AGENDAMENTO SOMOS UM PAIS © MELHORA NOS
CONVERSACIONAL AGENDAMENTOS
@ Iniciativas em
dos brasileiros automacao da jornada
800/ se comunica ) 14(y de pessoas
(1) com as marcas = 0 atendidas*
através do
e R WhatsApp
M < o 6 40/ J4 fizeram
Aspessoastambe‘mgerguntam H | ( 4 o compras pelo AGEN DA
Whatsapp d

16
Fonte WhatsApp: Panorama Mobile Time/Opinion Box - Mensageria no Brasil | *media por loja e por dia-Mai-Jul’23 vs Jan-Abr’23



Consumidor no Centro com foco na Transformacg¢ao Digital

Aceleracdo na automacao da jornada e UX: mobile oriented, Click to Whatsapp,
melhora no agendamento, member-get-member/Cash back, entre outros.

MEMBER-GET-MEMBER

K GANHE p pode gantar ot A~ AESPACOLASER TEM UM
T\ 389, . PRESENTE
2H00 oot e PARA VOCE!

Sua amg a Julia lbe mPRESENTE
sp I E spa C I p
U pre:

{014 Ana, tudo bem?

Me ch amoM | souaass’ a
Epcl g h 3 6 g
povel !

17
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OBRIGADO!

Relagdes com Investidores

() ri.espacolaser.com.br
dri@espacolaser.com.br

9 espacolaser

depilacao
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